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FORMULÁRIO DE INSCRIÇÃO PARA INCUBAÇÃO E PÓS-INCUBAÇÃO
	Prezado empreendedor,
Esse é o espelho do Formulário de Inscrição utilizada para se inscrever no processo seletivo da modalidade de Incubação que está disponível no link: https://goo.gl/TLAHme  
Todas as informações recebidas pelos empreendedores serão tratadas como confidenciais.




1. DESCRIÇÃO DO EMPREENDIMENTO

	Nome da empresa:



	Qual é o setor de atuação da empresa:


	Qual é o estágio de desenvolvimento da empresa 
(  ) A empresa ainda não gera faturamento; 
(  ) A empresa fatura até R$ 150 Mil por ano - bruto; 
(  ) A empresa fatura entre R$ 151 Mil e R$ 500 Mil, por ano - bruto; 
(  ) A empresa fatura entre R$ 501 Mil e R$ 1,2 Milhões por ano - bruto

	O que você(s) espera(m) do relacionamento da empresa com o CEI? (Aborde a interação desejada com professores, pesquisadores e alunos, o apoio esperado do CEI, entre outros)



EMPREENDEDOR (Sócio 1)
Preencher todos os campos para cada sócio da empresa

	Nome completo:



	E-mail:

	Telefones:

	Quais os pontos fortes do empreendedor?



	Quais os pontos fracos do empreendedor?



	Qual a sua função na empresa?

Descreva a sua atribuição, como nos exemplos a seguir: a) Diretor de Marketing e Vendas: responsável pela prospecção de novos mercados; b) Diretor de Tecnologia: responsável pela pesquisa, desenvolvimento de projeto e de produtos; c) Diretor Administrativo Financeiro: Responsável pela gestão da empresa.


	Aba para anexar Currículo

Adicionar arquivo (.pdf) com o currículo no modelo de sua preferência, desde que contenha todas as informações acadêmicas e profissionais.


	Aba para anexar Documento Pessoais

Encaminhar um arquivo único (.pdf) ou pasta compactada (.zip) contendo cópia do RG, CPF e Comprovante de Endereço.



EMPREENDEDOR (Sócio 2)
	Nome completo:



	E-mail:

	Telefones:

	Quais os pontos fortes do empreendedor?



	Quais os pontos fracos do empreendedor?



	Qual a sua função na empresa?

Descreva a sua atribuição, como nos exemplos a seguir: a) Diretor de Marketing e Vendas: responsável pela prospecção de novos mercados; b) Diretor de Tecnologia: responsável pela pesquisa, desenvolvimento de projeto e de produtos; c) Diretor Administrativo Financeiro: Responsável pela gestão da empresa.


	Aba para anexar Currículo

Adicionar arquivo (.pdf) com o currículo no modelo de sua preferência, desde que contenha todas as informações acadêmicas e profissionais.


	Aba para anexar Documento Pessoais

Encaminhar um arquivo único (.pdf) ou pasta compactada (.zip) contendo cópia do RG, CPF e Comprovante de Endereço.



EMPREENDEDOR (Sócio 3)
	Nome completo:



	E-mail:

	Telefones:

	Quais os pontos fortes do empreendedor?



	Quais os pontos fracos do empreendedor?



	Qual a sua função na empresa?

Descreva a sua atribuição, como nos exemplos a seguir: a) Diretor de Marketing e Vendas: responsável pela prospecção de novos mercados; b) Diretor de Tecnologia: responsável pela pesquisa, desenvolvimento de projeto e de produtos; c) Diretor Administrativo Financeiro: Responsável pela gestão da empresa.


	Aba para anexar Currículo

Adicionar arquivo (.pdf) com o currículo no modelo de sua preferência, desde que contenha todas as informações acadêmicas e profissionais.


	Aba para anexar Documento Pessoais

Encaminhar um arquivo único (.pdf) ou pasta compactada (.zip) contendo cópia do RG, CPF e Comprovante de Endereço.



2. GESTÃO

	Descreva a composição da sociedade (Informar percentual de participação de cada sócio)


	Descreva a natureza do negócio, ou seja, o que a sua empresa faz.

Exemplo - A natureza do negócio é o desenvolvimento de produto nano encapsulado para aplicação em cosméticos.


	Descreva quais os recursos disponíveis e necessários para início do negócio (Exemplo: equipamentos, máquinas, pessoal, área física, etc).



4. MERCADO 

	Qual é o mercado potencial do produto/serviço?


	Qual é o mercado potencial do produto? Descreva em quais mercados / segmentos atua ou pretende atuar e qual o tamanho do mercado.


	Informar e caracterizar os três principais ou potenciais concorrentes para o seu negócio. (Nome, pontos forte, pontos fracos e as vantagens que oferece em relação ao seu produto)


	Informar o preço de venda praticado e o poder de compra do cliente. Descrever também a forma de comunicação, promoção (venda) e distribuição do seu produto.



5. TECNOLOGIA 

	Detalhe o produto objeto dessa proposta informando também qual a oportunidade identificada e quais os problemas não resolvidos.


	Qual o estágio atual de desenvolvimento do produto? Explique.


	Que vantagens o produto têm em relação ao que já  existe no mercado?


	Qual o estágio atual de desenvolvimento do produto?

Protótipo / Escala laboratorial; Pronto para comercialização; Já foi comercializado alguma vez.


	Qual o diferencial da empresa (produtos, processos, modelo de negócios e/ou marketing)?  Por que a empresa é inovadora?


	O produto possui patente?
Em caso positivo, informe o número do processo de patente ou protocolo.


	A equipe proponente tem domínio ou conhecimento necessário para desenvolver o produto? Descreva o perfil técnico dos profissionais responsáveis pelo desenvolvimento, sejam eles sócios ou colaboradores da empresa.


	O produto oferece algum risco ao meio ambiente?



6. CAPITAL
	A equipe proponente possui o capital necessário para os investimentos iniciais para o desenvolvimento do projeto? (Em caso positivo, informar o valor do capital. Em caso negativo, informe como pretende obter recursos e quais as chances reais de obtê-lo)


	Quais os investimentos iniciais programados para o 1º ano? (Para cada investimento informar a descrição, o valor e a origem do recurso - próprio ou de terceiros)



7. FINALIZAÇÃO DA PROPOSTA

	Como tomou conhecimento desta proposta? 
(   ) Palestras e Eventos do CEI; 
(   ) Professores da UFG; 
(   ) Servidores do UFG; 
(   ) Alunos da UFG; 
(   ) Outras instituições (exceto UFG); 
(   ) Viu a sede do CEI; 
(   ) Empresas Incubadas; 
(   ) Site ou busca Web;
(   ) Reportagens;
(   ) Familiares e amigos; 
(   ) Redes Sociais;

(   ) Outros.


	Aba para anexar Comprovante de pagamento da taxa de inscrição 


	Aba para anexar Certidão negativa de débitos relativos aos tributos estaduais 
Certidão de apresentação obrigatória para empresas constituídas que estão participando da seleção. Retirar essa certidão no site http://aplicacao.sefaz.go.gov.br/pagina/ver/9429


	Aba para anexar Certidão negativa do FGTS
Certidão de apresentação obrigatória para empresas constituídas que estão participando da seleção. Retirar essa certidão no site https://www.sifge.caixa.gov.br/Cidadao/Crf/FgeCfSCriteriosPesquisa.asp 


	Aba para anexar Certidão negativa na Justiça do Trabalho 
Certidão de apresentação obrigatória para empresas constituídas que estão participando da seleção. Retirar essa certidão no site http://www.tst.jus.br/certidao 
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